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Азимов, С. Продажи, переговоры : практика, примеры / С. Азимов. – Москва [и др.] : Питер, 2018. – 320 с.

 
Аннотация: Уникальное практическое пособие, от самого харизматичного бизнес-тренера России! Минимум описательных стратегий и максимум конкретные речевых техник и заготовок, которые встречаются при продажах и переговорах.
 
Экз-ры: всего 1 : ЧЗ-К2 (1)
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Бакшт, К. А. Богатство и свобода. Как построить благосостояние своими руками / К. А. Бакшт. – Санкт-Петербург [и др.] : Питер, 2018. – 320 с. 

 
Аннотация: Эта книга для тех, кто работает, зарабатывает деньги и кому небезразлично его финансовое будущее. Чтобы стать пожизненно обеспеченным человеком, не обязательно зарабатывать миллионы. Важнее умение правильно распоряжаться заработанными деньгами. В книге вы найдете пошаговую технологию построения обеспеченности и роста благосостояния. Много примеров из практики. И конкретные рекомендации по десяткам проверенных и эффективных инвестиционных инструментов. Используйте технологии и практический опыт из этой книги - и станьте состоятельным, финансово свободным человеком, перед которым открыт весь мир и все его возможности!
 
Экз-ры: всего 1 : ЧЗ-К2 (1)
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Б 19
 
Бакшт, К. А. Большие контракты : Переговоры о цене. Конкурентные войны. Дожим сделок: финальная стадия переговоров / К. А. Бакшт. – 2-е изд. – Санкт-Петербург [и др.] : Питер, 2018. – 256 с.

 
Аннотация: В книге автор отразил ключевую, наиболее эксклюзивную часть личного опыта, который он приобрел за двадцать пять лет непрерывных переговоров и продаж. Также в книгу вошел опыт многих участников тренингов "Большие контракты" - руководителей продаж, директоров и владельцев различных бизнесов России и СНГ. Опыт самых сильных переговорщиков-практиков - и больше ничего! Книга адресована всем, кто участвует в переговорах и продажах любого уровня: от директоров компаний, руководителей и собственников бизнеса (для которых она будет полезнейшим руководством к действию) - до начинающих менеджеров по продажам (пусть знают, куда им расти!).
 
Экз-ры: всего 1 : ЧЗ-К2 (1)
88.571
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Бакшт, К. А. Охота за головами : Набор кадров. Конкурс. Кадровый ассессмент / К. А. Бакшт. – Санкт-Петербург [и др.] : Питер, 2018. – 285 с.

 
Аннотация: В современных условиях жесточайшей конкуренции сильные кадры – самый важный фактор успеха бизнеса. Руководитель и собственник бизнеса может делегировать право подписи, оперативное управление финансами. Но ответственность за подбор и расстановку ключевых людей в команде, которая обеспечивает управление и контроль в его бизнесе, лежит на нем. Книга представляет конкретные причины, почему не работают традиционные методы, и уникальную технологию набора персонала как с открытого рынка, так и с внутреннего путем проведения конкурса на основе кадрового ассессмента. Благодаря внедрению в Ваш бизнес предложенной системы набор кадров станет для Вас не проблемой, а конкурентным преимуществом. Издание адресовано собственникам и руководителям коммерческих предприятий, а также всем, кто только создает свой первый бизнес-проект.
 
Экз-ры: всего 1 : ЧЗ-К2 (1)
88.571
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Якуба, Владимир. Как устроиться на работу своей мечты : От собеседования до личного бренда / В. Якуба. – Санкт-Петербург [и др.] : Питер, 2017. – 160 с. 

 
Аннотация: Вы знаете, сколько времени уходит на просмотр вашего резюме? По статистике - 8 секунд. Удивлены? Эта книга поможет сделать ваше CV максимально привлекательным для работодателя. Вы познакомитесь с нестандартными направлениями поиска работы, научитесь продвигать свой личный бренд на рынке труда и правильно выстраивать взаимоотношения с компаниями. "Фишка" книги - простые и эффективные сценарии диалогов с работодателями, примеры сопроводительных писем, методы самопиара, которые помогут вам гарантированно достичь успеха в поиске работы. Книга подойдет всем, кто не готов довольствоваться малым и ищет работу мечты.
 
Экз-ры: всего 1 : ЧЗ-К2 (1)
